B2B Smart Networking:
Wie Sie mit Kl neue
Kunden gewinnen.

B2B Smart Data
Web Intelligence for Business
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1. Ihre Datenbasis m B N

Sie stellen uns lediglich die URLs -

Ihrer Bestands- oder Wunschkunden
zur Verfigung. .

b~

2. Datenanreicherung

B2B Smart Data reichert lhre URIs mit
aktuellen Informationen aus der Webseite
des Kunden an.

6. Modellerweiterung

Mit jedem neuen Lead lernen die
Algorithmen & werden in der
Analyse stetig genauer.

al

{

5. lhre Vertriebsarbeit 1"1

3. Kundenanalyse

Mittels spezifischer Algorithmen
werden die Gemeinsamkeiten
(DNA) der Webseiten ermittelt. Sie
erhalten eine graphische
Darstellung der Zielkunden-DNA in
Form einer Tagcloud.

Mit den von B2B Smart Data

ausgegebenen potentiellen Leads
kdénnen Sie die Neukundenakquise
starten.

4. Neukundensuche

Die ermittelte Zielkunden-DNA wird auf
Millionen weiterer URLs Ubertragen. Als

Ergebnis erhalten Sie die &hnlichsten ‘ Sie ' B2B SD

Unternehmenswebseiten.




Digitale Zwillinge — Beispiele Neukundenpotenziale

Bestandskunde

(1=ja, O=nein)

Scoreindex

Unternehmen

AMP GmbH

Adresse

Weinstralie 3,..

Linkedin Profil

linkedin.com/company/amp

AG-Company

Birkenweg 6,..

linkedin.com/company/ag-company

E-Mueller GmbH

Feuerallee 8a,..

linkedin.com/company/e-mueller-embh

Personalsieg GmbH

Am Sonnenberg 7,..

linkedin.com/company/personalsieg-gmbh

Firma XY

Holunderstr. 4,..

linkedin.com/company/firma-xy

MC Vertrieb

Ahornstr. 4 a/b,..

linkedin.com/company/mc-vertrieb

Steinel GmbH

Hauptstr. 49b,..

linkedin.com/company/steinel-embh

B2B Sales GmbH

Stidarkaden 9,..

linkedin.com/company/b2b-sales-embh

UID xxx amp.de 97.8
UID xocx ag-company.de |1 97.5
UID xocx e-mueller.de 1 97.4
UID xxx psg.de 0 97.0
UID xxx firmaxy.de 0 97.0
UID xxx mcvertrieb.de 1 96.6
UID xxx steinel.de 0 96.2
UID xxx b2bsales.de 0 95.5
UID xxx musterfirma.de |0 94,7
UID xxx rsg-gmbh.de 0 94.6
UID xxx dvgs.de 1 94.5
UID xxx valatic.de 0 94.3

Muster Firma Waldstr. 17,.. linkedin.com/company/muster-firma
RSG GmbH Am Berg 2,.. linkedin.com/company/rsg-gmbh
DVGS GartenstraBe 30,.. |[linkedin.com/company/dvegs

valatic GmbH Neuweg 1,.. linkedin.com/company/valatic-embh




lhr Nutzen:

100% valide Leads

Da die potenziellen Leads aus
Echtzeitdaten generiert wurden, sind alle
aktuell und entsprechen lhrem
Zielkundenprofil. Statt Listen manuell zu
bereinigen, fangen Sie sofort mit der
Vertriebsarbeit an.

hohere Abschlussquote

Sie kennen die Zielkunden mit den besten
Verkaufschancen und konnen lhre Zeit
und Kraft voll fur diese einsetzen. Das
wird sich schnell in lhrer Abschlussquote
bemerkbar machen.

D"

Mehr Gesprache fuhren

Sie erhalten Datensatze mit
angereicherten Informationen und
brauchen viel weniger Zeit fur Recherche
und Vorbereitung. Stattdessen nutzen Sie

lhre Zeit, um mehr Gesprache zu fuhren.



1. Ihre Datenbasis

Sie stellen uns lediglich die URLs

Ilhrer Bestands- oder Wunschkunden
zur Verfligung.

6. Modellerweiterung

Mit jedem neuen Lead lernen die
Algorithmen & werden in der
Analyse stetig genauer.

5. lhre Vertriebsarbei \ |
Mit den von B2B Smart Data ‘

ausgegebenen potentiellen Leads
konnen Sie die Neukundenakquise
starten.

4. Neukundensuche

Die ermittelte Zielkunden-DNA wird auf
Millionen weiterer URLs lGbertragen. Als
Ergebnis erhalten Sie die ahnlichsten
Unternehmenswebseiten.

2. Datenanreicherung

B2B Smart Data reichert Ilhre URIs mit
aktuellen Informationen aus der Webseite
des Kunden an.

3. Kundenanalyse

Mittels spezifischer Algorithmen
werden die Gemeinsamkeiten
(DNA) der Webseiten ermittelt. Sie
erhalten eine graphische
Darstellung der Zielkunden-DNA in
Form einer Tagcloud.

. Sie . B2B SD



LinkedIn-Firmenprofil-Beispiel

KONTAKT AKTUELL IM BLOG

B2B Smart Data GmbH Wie frde ich B2 Sales-
Kamigswintersr 5ir. 418 = Leads mit hoher

53227 Born Abschlusswahrseheinlichkeit?

Lo finden Sle B2B

W!! Lisokcalikoes brve,
h Ghnliche

Linternehmen

Telefon; +4% 228 399728-70
Telefa: +47 228 299728-B9
E-kt3il:

Wi kann ich mithilfe

Webseite der B2B Smart Data GmbH

www.b2bsmartdata.de

MIT UNS YERBINDEMN!
COVvS

ryF w
UMNSERE APP

Technologien. Sie kinnen den

Blog jetrt per E-Mail abonnicren; COOKIE-EINSTELLUNG

INFORMIERT BLEIBEM

Auf unserem B2B Smart Data
Blog informieren wir Sie Ober die
Themen Semart Data, Dagitaler
Vertrieh, Databage Marketing
Machine Learning Analytics

sl akteelle Trends und

mm

Habamn Sia Fragesn T Wi hallon

!

Link zu LinkedIn

WEEB INTELLIGENCE FOR BUSIMNESS

B2B Smart Data GmbH

Web Intelligence for Business

IT und Services - Bonn, Deutschland - 387 Followar

m Mils Krycki und & weitere Kontakte arbeiten hier - 7 Beschiftigte
'ﬂ + Follower:in Mehr erfahren & Mehr

Start Ihr Unternehmen Info Beitrage Jobs Personen Analysen Events

Info

Kt un=seren Webd Intelligeance Losungen die Zukunitt Ihres Unternehmens gestalten. B28 Smart Lata biatat
Unternehmen zahireicha, innovatve Ansatze und Losungen zur Datenanalyse und ainan echten Mehresar? fur
Marketing, Yertrieb, Faorschung und Entwicklung. Eine Vielzahl von Unternehmen diverser Branchen und Grobien...

.. mehr anzeigen

LinkedIn Firmenprofil der B2B Smart Data GmbH
www.linkedin.com/company/b2bsmartdata/



http://www.b2bsmartdata.de/
http://www.linkedin.com/company/b2bsmartdata/

LinkedIn-Mitarbeiterprofile- Beispiel

ﬁi B2B Smart Data GmbH

Start Ihr Unternehmen info Beitrage Jobs

Kennen Sie ...7

4 - T

Tobias Bachteler Christian Doegen

(’ 9 gemeinsame Kontakte Q 10 gemeinsame Kontakte
L

Personen Events

Annika Moll

Nachricht Nachricht

Nachricht

m 32 gemeinsame Kontakte
\

Wolfgang Ande... °

¥ | 113 gemeinsame Kontakte o 14 gemeinsame Kontakte

Nachricht ( Nachricht

.
%) 108 gemeinsame Kontakte

Nachricht

Nils Krycki

| Met

Extraktion

Ardiana
Dennis
Tobias
Christian
Annika
Nils
Meinert
Wolfgang

Gervalla-Avdija female

Berressen
Bachteler
Doegen
Moll

Krycki
Jacobsen
Anderiasch

Mitarbeiter auf LinkedIn Firmenprofil der B2B Smart Data GmbH
www.linkedin.com/company/b2bsmartdata/people

male
male
male
female
male
male
male

-

B2B Smart Data GmbH
B2B Smart Data GmbH
B2B Smart Data GmbH
B2B Smart Data GmbH
B2B Smart Data GmbH
B2B Smart Data GmbH
B2B Smart Data GmbH
B2B Smart Data GmbH

B2B

Marketing Managerin https://www.linkedin.com/in/ardiana-gervalla/
Geschaftsfihrer https://www.linkedin.com/in/dennisberressen/

CTO https://www.linkedin.com/in/tobias-bachteler-81311a69/
Data Scientist https://www_linkedin.com/in/christian-doegen-9791ab209/
Bachelor-Studentin https://www.linkedin.com/in/annika-moll-/

Dualer Student https://www_linkedin.com/in/nils-krycki/

Founder https://www.linkedin.com/in/meinertjacobsen/

Business Development Manager https://www_linkedin.com/in/wolfgang-anderiasch/


http://www.linkedin.com/company/b2bsmartdat/people

Patrick m Meinert Jacobsen - 10:31 ich bin Griinder der B2BSmartData und brauche lhn

i MBTRERE. Fart dieh d e K ich di @& Hallo Herr W Hilfe. Ich suche den richtigen Ansprechpartner in Ih — h‘:' F‘Ef&
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Automatisierte
Vernetzungs-
anfrage
(Beispiel)

[ e' Stefan K
o Auch auf Mobilgeraten verfugbar

HEUTE
Elke F « 16:23

Sehr geehrter Herr K

wir sind Ihr kompetenter Partner fur nahtlose
Edelstahlrohre und konnen auch kurzfristig auf Bedarf
reagieren.

Wer in lhrem Hause ist hier der richtige
Ansprechpartner? Vielen Dank fur Ihre Hilfe.

Mit freundlichen Grii3en,
Elke F

Stefan K . 16:28

Sehr geehrte Frau F

vielen Dank fir die Einladung. Unser Standard Sortiment
an Rohren lduft Uber Holland und da mit Flexion. Es sind,
so weit ich wei, langfristigige Vertrage.

Kurzfristige Bedarfe an Rohren mit griieren
Durchmessern, kdnnen wir gern auch bei lhnen anfragen.

Mit freundlichen GriZen
Stefan K




Facts:

4-wochiges Testprojekt 2500 Euro

@ Netzwerkaufbau @

500 Ansprachen im Monat Ansprache & Jobtitel
definieren

Automatisches Nachfassen </ )

Va2
[LicEnseD]
\ &/

200 Euro/Monat

100% Entlastung



lhr Nutzen:

Netzwerkaufbau

Nach nur einem Monat tummeln sich in
ihrem LinkedIn-Profil zahlreiche neue
Kontakte und Leads. Es werden taglich
vollautomatisiert 25 Kontaktanfragen
verschickt, in Summe also 500 Anfragen
pro Monat.
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Automatisches Nachfassen

Wahrend Sie ihrer Arbeit ganz normal am
Rechner nachgehen, Ubernimmt das B2B
Smart Networking im Hintergrund das
gesamte Nachfassen ihrer neu gewonnen
Kontakte, mit ihren vorgefertigten
Textbausteinen.

—

X/

y,

100 % Entlastung

Das B2B Smart Networking leistet die gleiche
Arbeit, wie ein Vollzeitmitarbeiter und arbeitet
verlasslich den ganzen Tag fir Sie. Alles was Sie
tun miussen ist das Tool taglich zu starten. Das
zeitraubende Recherchieren, Kontaktieren und
Nachfassen gehdren der Vergangenheit an.



lhr Ansprechpartner -

Thomas Weckmann
Founder

B2B Smart Data GmbH
Konigswinterer Str. 418
53227 Bonn
www.dialogadress.de

Telefon:+49 (0) 2158 409824
Mobil: +49 (0) 171 2158069
E-Mail: weckmann@dialogadress.de

Vereinbaren Sie einen Termin: Kalender Thomas Weckmann
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https://meetings-eu1.hubspot.com/thomas-weckmann

